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Par	  vadlīnijām 
o Kādēļ	  vadlīnijas	  <ka	  izveidotas?	  
o PasūBtāju	  pārmetumi	  piegādātājiem	  un	  

piegādātāju	  pārmetumi	  pasūBtājiem.	  
o  IT	  iepirkumu	  īpatnības.	  
o  Iesniegumi	  –	  neizbēgams	  ļaunums	  	  vai	  

iespēja?	  



Iepirkuma	  plānošana 
o Ko	  un	  kādēļ	  pērkam?	  
o Kādi	  ir	  ārējie	  noteikumi?	  
o Kādus	  resursus	  varam	  piešķirt	  projektam?	  
o Vai	  iespējams	  izstrādāt	  kvalitaBvu	  

specifikāciju?	  
o Vai	  esam	  gatavi	  novadīt	  procedūru?	  



Metodes	  izvēle 
o Sarunu	  procedūras	  
o Slēgts	  konkurss	  
o Metu	  konkurss	  
o Atklāts	  konkurss	  



Tehniskā	  specifikācija 
o Biznesa	  prasības.	  
o Precīzi	  detalizētas	  prasības.	  
o Funkcionālās	  un	  darbības	  prasības.	  
o Tehnisko	  specifikāciju	  pārmērības.	  
o Ko	  īs<	  nozīmē	  prasība	  “Sistēmai	  jāatbalsta	  

atļauju	  izsniegšana”?	  



Atlase 
o  AtbilsBba	  profesionālās	  darbības	  veikšanai	  
o  Finanšu	  stāvoklis	  
o  Profesionālās	  un	  tehniskās	  spējas:	  

n  Informācija	  par	  bū<skajām	  piegādēm	  
n  Vadošā	  personāla	  izglīBba	  

o  AtbilsBbas	  novērtēšana.	  



Vērtēšanas	  kritēriji 
o  Izpildes	  termiņš	  
o  Ekspluatācijas	  izmaksas	  
o  Servisa	  līmenis	  
o  Estē<skais	  raksturojums	  
o  Tehniskās	  priekšrocības	  	  
o  Piegāžu	  drošība	  
o  Ci<	  ar	  līguma	  priekšmetu	  saisB<	  faktori	  



Iepirkuma	  līgums 
o  Līguma	  priekšmets	  
o  Līguma	  summa	  un	  maksājumu	  kārBba	  
o  Akceptēšana	  
o  Izmaiņu	  pieprasījumi	  
o  Autor<esības	  
o  Līgumsodi	  	  
o  Garan<jas	  
o  Līguma	  grozījumi	  
	  



Vadlīniju	  a\sBba 
o  Vadlīniju	  uzturēšana	  
o  LIKTA	  semināri	  
o  Informācijas	  apmaiņa	  

n  office@likta.lv;	  
n  Ainars.biders@gmail.com.	  
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Paldies	  par	  uzmanību!	   	  	  
	  


